HEFSA

Formation Commerciale

11 rue de Chavril Sainte Foy les Lyon

OBJECTIFS

Ire e

- D’apprendre a connaitre son client
- D’apprendre a convaincre son interlocuteur
- De conclure et de vendre ses prestations de conseil en patrimoine

CONTENU DE LA FORMATION

Les missions et les enjeux clés de la vente Devenir performant pour augmenter son CA
Savoir communiquer efficacement Préparer sa prospection et gagner en efficacité
Utiliser les outils de vente Argumenter pour convaincre

PREREQUIS
Absence de prérequis

DUREE TARIF

5 journées (35 Heures) 3 600 € par personne

MODALITES ET DELAIS D’ACCES ET CONTACTS

Pour les formations les délais d’acces dépendent des dates de session du calendrier. Une inscription 48 heures
avant le début de la formation est néanmoins nécessaire. Renseignement et inscription aupres de [’assistante de
direction sur [’adresse mail : formation@hexa-patrimoine.com

Formation en présentiel uniquement

METHODES MOBILISEES MODALITES D’EVALUATION

Etudes de cas - Exercices pratiques et jeux de role Evaluation en continue de la progression des
Mise en situation apprenants et réalisation d’une mise en situation

—

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES HANDICAPEES.

00 o Une étude des conditions d’acces et des moyens de compensation sera réalisée en amont de l'inscription
P\ afin d’identifier plus précisément les conditions de réalisation et de faisabilité de la formation.
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Indicateurs de mise en
ceuvre des compétences en
situation de travail

100% 100% 0% 10/10

HEXA PATRIMOINE - 11 Rue de Chavril - 69110 SAINTE FOY LES LYON - Tel. 0972481572 - Email formation@hexa-patrimoine.com

Numéro de déclaration d’activité :
Date de création : 03/2023 84692393269
Date de mise a jour : 10/2024 aupreés du préfet du Rhone
SIRET : 503 243 602 00029

Satisfaction globale des Taux de réussite a la Taux de rupture de

formation parcours
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